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La Hollande
entre dans le marché

Acteur encore discret sur le marché
francais mais désireux d’étendre
ses activités dans I’Hexagone sur le

segment des VO récents, la société
hollandaise AB Intermédiaires mise
sur ses produits et son réseau pour
se faire une place.

nciens responsables dans la société NCT ap-

partenant au groupe Nefkens, principal im-

portateur Peugeot aux Pays-bas et filiale du
groupe PGA depuis 2001, Dirk van der Werf et son as-
socié Leo Lafleur ont décidé de créer leur propre struc-
ture en 1996 : AB Intermédiaires. La société s’est
d’abord consacrée a la vente de VN sur les marchés
francais, italiens, allemands, belges et anglais ainsi que
dans les Dom Tom avant de se consacrer plus spécifi-
quement au fil des ans au marché francais. Et les chan-
gements fiscaux intervenus fin 2006 aux Pays-Bas
devraient considérablement confirmer cette tendance.
En effet, les véhicules particuliers hollandais ont la par-
ticularité d’étre soumis a une taxe appelée BPM, paya-
ble lors de I'immatriculation, et dont le montant
correspond a 45,2% du prix hors taxe du véhicule.
Celle-ci est également appliquée sur la valeur des op-
tions de la voiture. Méme s'il existe quelques rares ex-
ceptions, cette taxe relativement onéreuse, mise en
place en 1990 et non remboursable a I’exportation, a
donc rendu le marché hollandais beaucoup moins per-
méable aux échanges extérieurs que ne peuvent I'étre
ceux de Belgique, d’Allemagne ou d’Espagne. La

Les GPS f

urotaxGlass’s et Navteq s'associent afin de

mener une étude a I'échelle européenne du

parc automobile sociétal. D’'une durée de 3 ans,
cette enquéte permettra de déterminer I'impact de
I'industrie de la navigation sur le marché du véhicule
d’entreprise. Aujourd’hui, le secteur représente 2 mil-
lions de ventes annuelles et pres de 9 millions de voi-
tures équipées d’un systeme GPS embarqué circulant
en Europe. En marge de ce projet, les deux partenaires
ont tenu a signer un accord visant a la création d’un
observatoire. L'objectif est de suivre I’évolution de la
valeur résiduelle des véhicules équipés de série d’un
systeme de navigation embarqué ou d’autres élé-
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donne a changé et il est désormais
possible de récupérer une grosse
partie de la taxe sur les véhicules
d’occasion immatriculés apres la
date du 16 octobre 2006. Un ba-
réme a été défini afin de fixer le
pourcentage précis que le particu-
lier hollandais peut récupérer.
Méme si les volumes restent pour le
moment encore trés réduits
puisque les VO concernés n’ont
méme pas un an et demi d’age, le
marché néerlandais va considéra-
blement s’ouvrir et AB Intermé-
diaires, qui possede déja un carnet
d’adresses de 400 clients dans
I’'hexagone, entend accélérer son activité a I’étranger
et plus particulierement avec la France.

Dirk van der Werf,
co-fondateur de AB Intermédiaires

Du Diesel contre de I’essence

Pour résumer, la démarche est celle-ci : la société re-
vend en France ce qui ne se vend pas bien aux Pays-
Bas, a savoir des Diesel en retour de location longue
durée le plus souvent, et recommercialise en Hollande
les voitures qui se vendent plus difficilement en France
: les essence. “Les particuliers hollandais aiment bien
les break et ne veulent pas de VO diesel. Au contraire,
les francais préferent les berlines et les voitures diesel.
Je sais par exemple que des C5 break essence en France
sont difficilement vendables alors qu’il y a une grosse
demande aux Pays-Bas, indique Dirk van der Werf. Les
véhicules hollandais sont des beaux véhicules, propres

avec un suivi du kilométrage trés
draconien grdce au systéme Natio-
nale Auto Pas. Tous les concession-
naires, les garagistes sont tenus de
I'appliquer. Une autre procédure in-
titulée Schade Check permet aussi de
suivre I'historique des réparations de
la voiture. Depuis son arrivée sur le
marché francais, AB Intermédiaires
travaille avec des mandataires
(comme Auto IES) et des garages
dont beaucoup sont d’anciens
agents Peugeot ou Citroén. “La so-
ciété est en relation avec une dizaine
de professionnels francais pour ses
approvisionnements, “de bonnes
sources”, assure le responsable, et ne travaille qu’avec
des professionnels™. La structure basée a Utrecht dis-
pose d’un parc ayant en permanence entre 50 et 75 vé-
hicules. Les transports sont assurés par la société belge
Anatrans. “Je regarde ce qui se passe en France et je
constate qu'il y a une grande concurrence sur les VO
récents. Malgré ceci, nous croyons que ce sera possible
de trouver notre place sur ce marché grace aux quali-
tés des vehicules que nous pouvons offrir et la qualité
de nos services. Pour I'instant, notre cible prioritaire
reste la France. Nous connaissons bien ce marché et
déja beaucoup de sociétés hollandaises travaillent avec
I'Allemagne”, note Dirk van der Werf. La société envi-
sage d’importer aux Pays-Bas entre 300 et 400 véhi-
cules et espére commercialiser en France 200 VO en
2008.

Benoit Landré |

ront la cote des VO

ments télématiques.
Navteq possede 85 %
du marché de la four-
niture de cartes sur le
segment de la pre-
miére monte et ap-
portera donc toute
ses connaissances a
I'expertise de Euro-
taxGlass’s. A I'’heure ac-

tuelle, les systemes de navigation
représentent entre 3 et 6 % du prix total d’un véhi-
cule. Il y a donc nécessité de prendre en considération

.

cette valeur ajoutée, trop souvent sous-
estimée, pour connaitre la cote sur le
marché de la revente. Et Bruno Bourguet,
vice président de Navteq Europe, de dé-
clarer : "Ces études permettront de vali-
der I'impact de certaines actions destinées
a maintenir et améliorer les performances
des systémes de navigation.” Entendre :
les programmes de mises a jour des don-
nées cartographiques. Des actions considé-
rées comme “capitales” pour “garantir I'efficacité du
systéme et donc la satisfaction de son utilisateur”.
GR. H




